
好想你健康食品股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

时  间 2019 年 5 月 7、8、9 日 地  点 上海、厦门 

事  项 

中银国际证券投资策略会 

东北证券投资策略会 

华创证券投资策略会 

申万宏源证券投资策略会 

公司人员 证券事务代表：杨海南 

参会机构 

顶天投资 榜样投资  国都基金 华商基金 宝盈基金 

博时基金 长盛基金  深圳前海无锋基金 

国君自营 东方资管  德邦自营 嘉实基金 

华夏基金 长城基金  华泰证券 国投瑞银基金 

重阳投资 鹏华基金  海富通基金 财通基金 

主要交流内容 

Q1：公司 2019 年度业绩指引？ 

回复：按照《2019 年度财务预算报告》，公司 2019 年预算营

业收入为 56.5 亿元，同比增长 14.13%，预算归属于上市公司股东

的净利润为 1.6亿元，同比增长 23.81%。 

Q2：公司业绩季度波动比较大的原因？ 

回复：这是由于公司所处的休闲食品行业决定的，通常一季度

能够实现较好的营收和利润。主要原因是（1）消费者在冬季的时候

往往会比夏季对休闲食品消费的欲望更高，夏季对食品的消费主要



集中在饮品上。（2）公司目前电商体量占比较大，而线上销售旺季

主要集中在下半年，例如 618、双十一、双十二、年货节等（3）年

货节期间的客单价比较高，所销售的高毛利产品占比也较大，因此

一季度的利润往往是一年中最好的。 

Q3：公司大单品 2018 年销售情况及 2019 年销售目标？ 

回复：“每日坚果”和“清菲菲”是公司 2018 年度大力推广的

爆款产品，其中每日坚果 2018 年实现销售收入 2 亿元，2019 年预

计有 50%-100%的增长。清菲菲 2018 年度实现销售收入 7000 万元，

预计 2019 年度销售额能够过亿。 

Q4：百草味线下模式介绍？ 

回复：2018 年百草味线下增长非常迅速，也是百草味布局新零

售渠道的良好体现，截止 2018 年底，百草味在阿里零售通全年累

计动销店数达 70 万家，除阿里零售通外，百草味还与京东新通路、

百世店加等更多新零售渠道达成了战略合作。 

百草味线下目前分为两大业务模块，一块是分销体系，跟电商

平台合作来完成业务拓展，还有其他一些连锁系统都会选择进入；

第二是门店，目前处于探索期，未来可能是用顶级旗舰店和中小型

门店的组合进行全国推广。 

Q5：好想你本部“清菲菲”在没有广告投入的情况下增长很快，

未来营销方式会不会有些变化？ 

    回复：2018 年清菲菲几乎是靠渠道正常铺货的力量达成销售目

标的，其中消费者复购率达到 15%，表现比较理想。公司在 2019 年



下半年会继续发力清菲菲这个单品，利用公司的全渠道业务进行拓

展，实现线上线下一体化推广，继续高度重视冻干产品的发展，针

对清菲菲进行配套产品开发，丰富冻干产品线。 

Q6：红枣期货对公司影响怎样？ 

回复：红枣期货的推出对于促进红枣行业规模化，标准化发展

是非常有利的，对公司也有一定的影响。一是红枣期货上市后，期

货所具备的价格发现功能会对红枣价格形成机制产生正面影响，有

助于红枣价格回归理性；二是期货标准高于现货流通标准，现货市

场逐渐向期货标准看齐，将有效解决标准混乱、价格不透明的问题，

引导产业走向标准化、规范化的道路，提升红枣质量，实现优质优

价。 好想你未来将会以自有资金开展套期保值业务，对冲红枣价格

波动对公司生产经营的影响，稳定经营利润，在此基础上可以扩大

规模，巩固企业行业地位。 

Q7：好想你 2019 年专卖店规划如何？ 

回复：2019 年度，专卖渠道围绕“大突破、稳增长、谋合作”

的营销总纲，集中资源重点打造河南、湖北、湖南及广东市场，在

当地制高点进行渠道建设和品牌宣传。专卖店聚焦三种店型，即旗

舰店、标准店、社区店，实现线下核心网点、骨干网点、基础网点

全面覆盖。大力巩固及开发团购渠道，提升品牌影响力。 

Q8：好想你当前的发展战略是什么？ 

回复：公司将秉承“开创标准健康食养生活方式”的发展战略，

承载传统美食文化，弘扬健康快乐，致力于成为一家受全世界尊重



 

的食品企业。深入实施双品牌运作模式，“好想你”主攻高端健康

食品，“百草味”聚焦休闲健康食品。继续围绕公司主业，投资并

购优秀的食品企业，实现公司跨越式发展，继续朝着营收和市值双

百亿的目标坚定前进！ 


